生活资源的大规划

1999年，打造豪宅社区方向既定，侨鑫集团斥资千万元对汇景新城项目进行规划设计国际招标，由于这是国内首个面向国际招标的地产开发商自主行为，“千万买图”之举当即轰动一时。经过筛选，一个国内知名设计院的方案和美国SASAKI公司的方案最受推崇，而两个方案的分歧却也非常有意味。前者是评标专家组比较倾向的，该方案较符合国内规划设计规范，与当时国情和房地产行业水平较接近，并且风险较小。而后者强调在社区中打造城市化的公共大空间，体现了建设大型高尚社区的整体思路……
是选择一个风险小，有既成规范可循的方案，还是选择一个风险较大，且要摸索才能把握其精髓的方案？侨鑫集团的眼光在战略层面似乎从来不因循守成，他把SASAKI的大胆方案变成了自己的行动： 2公里长的中央生态景观带、曲径绵延数公里的林荫小区专用路、3万平方米的汇景湖、2万多平方米的亚太国际俱乐部、47中汇景实验学校、汇景国际幼儿园、8万平方米的高尔夫乡村俱乐部等大型配套设施逐一完成。这些配套对于寸土存金的市区楼盘是罕见甚至未曾有过的，侨鑫集团舍得如此投入，抱负和眼光的确不同凡响。
除了土地成本、工程设计成本，建设大型高尚社区自然是要花费更大的时间成本的。事实上，采访中遇到不少这样的业主，他们认识汇景也是经历了一个过程的。最初来看汇景，并不觉得很成熟，但过个半年1年的再来，心态会从“可以住的社区”跳跃到“想来居住的社区”。开盘至今6年来汇景这个会成长的社区，并不止量上的增长这么简单。汇景继续在社区公共设施上进行投入的目的只有一个：积累社区的生活、人文价值，不是简单地为了推新楼盘，而是使汇景整个社区，成为城市的豪宅标杆，成为人们都心向往之的生活，成为具有传世价值的社区。
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